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Candidature : Envoyer votre CV à l’adresse mail : recrutement@cusagogroup.com ou à la réception de 
notre siège sise Nongo carrefour Cosa, réf restaurant coup de frein acte 1.  

Tél : 614 14 10 82 - 622 26 64 64  

Date limite de dépôt des candidatures : Le 25 Aout 2026 

 

 

Intitulé du Poste RESPONSABLE COMMERCIAL & MARKETING (H/F) 

MISSION ET ATTRIBUTIONS 

MISSION 

 
Le/la Responsable Commercial & Marketing développe le chiffre d'affaires, 
la visibilité et la fréquentation de DINA CENTRE COMMERCIAL. 
Il/elle assure la commercialisation des espaces et pilote les actions 
commerciales, marketing et communication. 

                                                       

PRINCIPALES 

RESPONSABILITES 

• Élaborer et mettre en œuvre la stratégie commerciale et marketing. 
• Prospecter de nouveaux commerçants, enseignes et partenaires. 
• Participer à la commercialisation des boutiques et espaces disponibles. 
• Assurer le suivi des prospects et négociations commerciales. 
• Développer et fidéliser les relations avec les commerçants. 
• Concevoir et coordonner les campagnes marketing et promotionnelles. 
• Développer la présence digitale et les réseaux sociaux du centre. 
• Organiser des événements et animations commerciales. 
• Développer les partenariats avec médias et acteurs stratégiques. 

     • Suivre les performances commerciales et marketing et produire les  RR    
RR         reportings. 

PROFIL RECHERCHE 

•  Bac+3/5 en Commerce, Marketing, Communication, Gestion ou domaine   
FFF    similaire. 
• 5 ans d'expérience minimum dans une fonction commerciale et/ou FFF    
FFF   marketing. 
• Expérience en prospection, négociation et développement commercial. 

     • Une expérience en retail, centre commercial, grande distribution ou  EE  
EE          immobilier commercial constitue un atout. 

COMPÉTENCES & QUALITÉS 

 Techniques commerciales • Négociation • Marketing digital • Communication    
RR•  Prospection • Analyse commerciale • Leadership • Créativité • Dynamisme 
RR• Orientation résultats • Excellent relationnel. 

 


